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Estimado Cliente 
 
Mediante la presente les hacemos llegar un cordial saludo de parte de quienes hacemos G.O.I.A., estamos ya en el mercado desde el 
año 1998, en variados proyectos e instituciones, las cuales nos han abierto las puertas para colaborar con sus actividades y 
contribuir con software y hardware en soluciones para las tareas cotidianas, mejorando los procesos productivos y empresariales. 
Utilizamos la tecnología como nuestro principal aliado. Tecnología que va desde el análisis de procesos para mejorar sistemas 
existentes hasta  diseño e implementación completa de nuevos sistemas, y aplicaciones de última tecnología a su alcance y 
presupuesto. 
 



Desarrollo de Software 
Somos un equipo de desarrollo conformado por varios especialistas con gran preparación y años de experiencia que pueden darle la 
mejor solución. (Sistemas web, Paseos Virtuales, Sistemas .Net (Workflow, Portales, Crm, Documentos, Facturación Wireless en 
línea, Sistemas Contables, Sistemas de  
Pedidos en Línea, Códigos de barras, Inventarios), Bases de Datos, Desarrollo PDA y Teléfonos 3.5G y Aplicaciones para teléfonos 
en línea) 

• Aplicaciones móviles (PDA, POCKET PC, Blackberry, IPAD) para complementar nuestros sistemas y mejorar los procesos 
humanos en la información. 

• Tecnología de web para integrar la información con internet. 

• Mejoras estructurales orientadas a procesos en todos los ámbitos de desarrollo. 

• Calidad y soporte en todos nuestros sistemas. 
 

Hardware 

Somos distribuidores de varios equipos electrónicos (Teléfonos, PDA) e Informáticos (Desktops, Laptops, Redes). 
Consúltenos y encontraremos juntos la mejor solución para su economía. 
 

Fuerza de Ventas Móvil - GMobile 

Optimice su Fuerza de Ventas 

Un problema típico en las empresas con planteles de Fuerza de Ventas o preventas es la organización de rutas de visitas y la entrega de 

información confiable y actualizada al vendedor. Los retrasos en el envío de información desde y hacia la fuerza de venta, y los costos asociados 

con la entrega de ésta (en viáticos o en gasto telefónico) presentan una seria desventaja competitiva. 

Tecnología para mejorar su rendimiento 

La solución a este problema es la utilización Computadoras de Mano PDAs, junto con nuestro software para Automatización de Fuerza de 

Ventas. 



Mediante los dispositivos PDA el vendedor se comunica desde cualquier lugar con el sistema central y obtiene los clientes que debe visitar, listas 

de precios actualizadas, nuevos productos a ofrecer y sus características, stock disponible, etc... Así realiza su recorrido utilizando el equipo PDA 

como soporte para toma de pedidos, consulta de precios, bonificaciones especiales, promociones, notas, etc. 

Terminada su tarea envía desde su casa o cualquier lado todos los pedidos a la central conectando su PDA al teléfono, al celular o a Internet, sin 

necesidad de viajar hasta la empresa. 

Este método facilita la comunicación con la Fuerza de Ventas, les ahorra tiempo -lo que posibilita la visita a un número mayor de clientes-, 

permite una mejor atención al cliente, el supervisor de ventas posee un mayor control y organización de su equipo de vendedores y otros 

importantes beneficios. 

Beneficios comprobados de utilizar automatización en sus pedidos y Ventas ! 

• Acelerar el flujo de la información 

• Reducir intervención física en el data entry 

• Virtualmente eliminar el error humano 

• Mejorar la productividad 

• Reducir los envíos erróneos 

• Reducir las posibilidades de desabastecimiento 

• Mejorar el control de inventario 

• Mejorar el control de los planes de producción 

• Controlar y Evaluar las tareas del vendedor   

• Disminución del tiempo de ejecución de los procesos de negocios en hasta en semanas. 

• Mayor satisfacción de los clientes al resolver sus asuntos en tiempos mucho más cortos. 

• Disminución de costos al eliminar el proceso de ingreso de datos y además el costo adquisitivo es menor que el de otras 
opciones de hardware. 

• Información más exacta que permite un control más preciso de los niveles de las existencias. 

• Incremento de los ingresos o del potencial de los mismos gracias a la rápida reposición de la mercancía y rápida atención al 
cliente en sitio. 

 



 


